


INTRODUGAS)

Bem-vindo ao mundo do marketing, onde empresas lutam
por atencdo, mas a verdadeira batalha vai além das curtidas e
dos numeros. Imagine-se como um heréi em uma jornada
emocionante, onde o objetivo ndo é apenas conquistar
coragoes, mas construir lacos genuinos com seu publico.

Vocé, o herdi do marketing, ndo estd em busca apenas de
likes passageiros. Sua missao é criar conexfes reais e
duradouras com aqueles que encontram sua marca. No
entanto, a estrada para o sucesso é cheia de desafios e
obstaculos.

Nesta jornada, as métricas superficiais, como curtidas e
seguidores, sao como o chamado para a aventura. Elas atraem
sua atencao, mas logo vocé percebe que a verdadeira magia
estd no engajamento genuino, nas historias cativantes e na
construgao de relacionamentos auténticos.

jﬂARKETlNGﬂLﬁMDOj}_{{E («.@



Ao longo desta jornada, vocé
descobrira que o verdadeiro valor néo
esta na quantidade de likes, mas na
profundidade do envolvimento.
Vocé aprendera a contar historias
que tocam o coracao, a criar
comunidades engajadas e a medir
0 sucesso por meio de conexoes
reais.

Prepare-se, para
explorar um mundo onde 0
significado vai além dos
numeros. Esta jornada o
levara a descobrir
estratégias poderosas
e a desvendar o
segredo de construir
uma marca
verdadeiramente
cativante e impactante.

Junte-se a mim
enquanto mergulhamos no
universo do marketing
além do like, onde vocé
se tornara nao apenas
um empreendedor, mas
um contador de
historias, um construtor
de relacionamentos e,
acima de tudo, um heroi
para seus clientes.
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Vocé, o herdido
marketing, esta prestes .
iniciar uma jornada emocionante
desafiadora. Sua aventura comeca com
chamado para a acdo, representado pelas
métricas de vaidade - os likes, compartiihamentos e

seguidores. S840 essas métricas que atraem sua atencao

inicialmente, mas vocé logo percebe que ha mais nesta jornada
do que meros numeros.

A estrada a sua frente € marcada por uma verdadeira
busca: a busca por conexdes genuinas, engajamento auténtico
e relacionamentos profundos. Vocé aprende que as métricas de
vaidade sdo apenas a ponta do iceberg. O verdadeiro valor esta
no envolvimento significativo, na autenticidade das interacdes e
no impacto que sua marcatem sobre as pessoas.

Como todo herdi, vocé enfrenta desafios ao longo do
caminho. Os obstaculos surgem na forma de um cenario
saturado de informacbes, onde a atencdo das pessoas €
disputada a cada segundo. Mas vocé sabe que a chave para o
sucesso esta em transcender essas métricas superficiais.
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Vocé se vé em uma encruzilhada, onde deve escolher entre
seguir o caminho mais facil, focando apenas em numeros, ou
adentrar a jornada mais desafiadora e recompensadora. Opta
pela Ultima op¢éao, pois sabe que € aqui que reside a verdadeira
magia do marketing.

A medida que avanca nesta jornada, descobre que o
verdadeiro poder esta na criacao de conteudo auténtico, na
conexao emocional com sua audiéncia e na construcao de uma
comunidade genuinamente engajada. Vocé percebe que, como
herdi do marketing, sua missao € muito mais profunda do que
simplesmente receber curtidas. Sua missao é tocar coragoes,
inspirar mentes e fazer diferenca na vida das pessoas.

E assim, heroicamente, vocé decide seguir adiante, rumo
ao desconhecido, pronto para mergulhar profundamente no
marketing além do like. E uma jornada desafiadora, mas também
gratificante, onde vocé se transformara de um simples
comerciante em um contador de historias, um construtor de
conexoes e um verdadeiro herdi para sua audiéncia.

Exemplo: Coca-Cola-AdJornada "Além do Refresco"
1. Chamado para a Aventura:

A Coca-Cola, uma marca conhecida por suas
campanhas marcantes, se vé diante de um novo desafio.
Tradicionalmente focada em métricas como curtidas e
compartilhamentos, a empresa percebe a necessidade de uma
abordagem mais profunda para impactar positivamente seus
consumidores.
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2. Recusa ao Chamado:

Inicialmente relutante em abandonar o padrao das
métricas de vaidade, a Coca-Cola hesita em se aventurar em
uma jornada que vai além dos numeros, temendo a incerteza do
novo caminho.

3. Encontro com o Mentor:

A equipe de marketing da Coca-Cola, inspirada por um
novo mindset, encontra inspiracao em histérias reais de
consumidores que experimentaram momentos especiais com a
marca, indo além do simples ato de tomar uma Coca-Cola.

4. Cruzamento do Limiar:

A marca decide aceitar o desafio e lanca a campanha
"Além do Refresco", que se concentra em compartilhar historias
auténticas e emocionantes de como a Coca-Cola fez diferenca
nas vidas das pessoas.

5. Provacoes e Desafios:

Ao invés de medir apenas curtidas, a Coca-Cola enfrenta
a dificuldade de transmitir historias genuinas que conectam
emocionalmente e geram engajamento real entre a comunidade.

6. A Reorientacao:

A marca se concentra nao apenas em contar historias,
mas também em criar um espaco para que a comunidade
compartilhe suas proprias experiéncias, fortalecendo os lacos
emocionais com a Coca-Cola.
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7. ARessurreicao:

A campanha nao
apenas conta historias, mas
também apoia causas sociais
alinhadas aos valores da marca,
impactando positivamente a
sociedade e fortalecendo ainda
mais a conexao emocional com a
comunidade.

8. Retorno com o Elixir:

A Coca-Cola colhe os frutos
dessa jornada ao perceber um
engajamento mais profundo e
duradouro com seus consumidores.
A marca nao sO redefiniu sua
abordagem de marketing, mas
também gerou um impacto positivo
tangivel na sociedade.

Este exemplo retrata a jornada da
Coca-Cola em uma campanha ficticia,
destacando como a empresa superou as
métricas de vaidade, adotando uma
abordagem mais profunda e auténtica
para se conectar emocionalmente com
Sua audiéncia.
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APITUL®

A batalha dos 3H’s
da comunicacao

Nesta jornada pelo marketing que vai além das métricas
tradicionais, vocé se encontra diante de uma batalha intensa,
uma batalha que se desenrola nos principios dos 3H's: Hero,
Hub e Help. Estes pilares sdo as armas que vocé usara para
conquistar a atencao, o engajamento e, mais importante, a
lealdade da sua audiéncia.

O primeiro H, o Hero, representa suas publicacdes virais.
Sao essas publicacbes que explodem rapidamente nas redes
sociais, gerando um alto volume de visualizagOes, likes e
compartilhamentos. Esses conteudos sao como fogos de
artificio, chamando a atencao de todos em um instante. Eles sao
sua bandeira, sua demonstracao de forca que mostra ao mundo
0 potencial da sua marca.

Mas a verdadeira batalha esta no segundo H, o Hub. Aqui é
onde a conexao e as vendas acontecem. Essas publicacoes
podem nao ganhar a mesma quantidade de visualizagOes
instantaneas que o Hero, mas sao fundamentais para construir
relacionamentos duradouros. O Hub é a base, onde vocé
fortalece lacos com seu publico-alvo, oferecendo conteudos
relevantes, educativos e persuasivos. E onde a verdadeira
influéncia se enraiza.
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E entdo surge o terceiro H, o Help. Estas séao suas
publicagdes interativas, aquelas que estimulam a interagao com
seu publico. Sdo postagens com frases de impacto, perguntas
provocativas, carrosseéis informativos - estratégias que
incentivam a participacao e feedback dos seguidores. O Help
nao s6 mantém o equilibrio entre o Hero e o Hub, mas também
adiciona vitalidade ao seu perfil, evitando que se torne monétono
ou desinteressante.

Nesta batalha, o objetivo ndo é apenas utilizar um unico tipo
de publicacdo, mas sim uma estratégia integrada que utiliza os
trés H's de maneira sinérgica. A uniao destes pilares cria um
perfil que fala a linguagem da audiéncia, atrai atencao,
estabelece conexdes genuinas e, ao mesmo tempo, impulsiona
vendas e conversoes.

Agora, armado com esses 3H's, vocé esta pronto para
engajar em uma batalha estratégica, onde cada publicacéo é
uma peca tatica no xadrez do marketing. Seu objetivo é
conquistar coragdes, converter seguidores em clientes fiéis e
elevar sua marca a um patamar que transcende simples
métricas de vaidade. Esta &€ a batalha do marketing, onde a
aplicagao eficaz dos 3H's se torna sua arma secreta para o
sucesso do herdi do marketing.
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Em busca da
Audiéncia Qualificada

Apoés a intensa batalha, nosso her6i do marketing se vé
diante de um novo desafio: conquistar uma audiéncia qualificada
através das campanhas de Facebook Ads. Munido de
determinacao e conhecimento adquirido, ele se langa nessa
jornada destemida para explorar os territdrios do Facebook,
Instagram e WhatsApp, utilizando o trafego pago como sua
ferramenta estratégica.

Primeiramente, ele adentra o campo de batalha do
Facebook Ads, ciente de que é um campo altamente
competitivo, onde a segmentacao e a criatividade sao suas
armas mais poderosas. Compreende que a chave para atingir
uma audiéncia qualificada esta na definicao precisa do publico-
alvo. Utilizando ferramentas avancadas de segmentacao, ele
traca um perfil detalhado do seu publico ideal, identificando
caracteristicas demograficas, interesses e comportamentos
especificos.
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No Instagram, nosso herb6i encontra uma arena
visualmente deslumbrante. Consciente do apelo visual dessa
plataforma, ele adapta suas estratégias de anuncios para contar
histérias visualmente impactantes. Investe em conteudos
visuais envolventes, aproveitando a estética e o formato dos
posts para conectar-se de forma auténtica com sua audiéncia.
Com criatividade, ele transforma o Instagram em um terreno fértil
para cativar novos seguidores e potenciais clientes.

Mas a jornada n&o termina ai. Nos confins do WhatsApp,
nosso herdi descobre um terreno inexplorado para campanhas
de trafego pago. Reconhecendo o potencial dessa plataforma de
mensagens, ele elabora estratégias personalizadas para
alcancar sua audiéncia de forma direta e pessoal. Utiliza o
WhatsApp Business de maneira inteligente, engajando os
clientes com mensagens personalizadas, oferecendo suporte e
criando uma experiéncia mais proxima e individualizada.

Ao longo dessa jornada, nosso heréi enfrenta desafios
como a otimizag¢ao dos anuncios, 0 monitoramento de métricas-
chave e a constante adaptacao das estratégias conforme os
resultados. Ele compreende que a exceléncia esta na analise
continua, no teste de diferentes abordagens e na busca
incessante pela melhoria.

E assim, munido de estratégias refinadas, conhecimento
adquirido e uma abordagem perspicaz, nosso herdi avanca
corajosamente nessa jornada em busca nao apenas de
aumentar numeros, mas de alcancar uma audiéncia qualificada
e engajada. Ele sabe que, no reino do marketing digital, a
conquista nao se resume apenas a alcancar, mas sim a
conquistar coracOes e mentes, criando lagos duradouros com
uma audiéncia que valoriza a autenticidade, relevancia e
conexdo. Essa é a valente jornada do nosso herdi do marketing
em busca do Santo Graal: a audiéncia qualificada que gera
vendas.
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A Conquista do
Pais das Vendas

Nossa saga.segue adiante com o Herdi do Marketing
embarcandoem uma nova e promissora jornada: a conquista do
territorio do Google Ads, também conhecido como o Pais das
Vendas. Neste reino, milhares de individuos transitam
diariamente, avidos por encontrar produtos e solugdes para suas
necessidades.

Consciente das oportunidades infinitas que esse territorio
oferece, nosso herdi imerge nos intricados labirintos do Google
Ads. Ele compreende que, aqui, a busca pela vitéria requer
estratégia, precisdo e adaptabilidade. Comeca a explorar os
diferentes formatos de anuncios oferecidos pelo Google, desde
anuncios de pesquisa até banners display e videos cativantes no
YouTube.

O ponto inicial dessa jornada € a compreensao minuciosa
das palavras-chave. Nosso herdi entende que as palavras-
chave sao a base deste reino, a chave que conecta os desejos
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dos usuarios aos produtos ou servicos que ele busca vender. Ele
mergulha profundamente na pesquisa de palavras-chave,
identificando termos relevantes e estratégicos que garantam a
visibilidade de sua marca.

Em seguida, nosso destemido heréi elabora campanhas
inteligentes e focadas, estruturando grupos de anuincios COesos
e relevantes para cada segmento de mercado. Ele entende que
a segmentacao é crucial aqui, assim como a personalizacao dos
anuncios para atender as necessidades especificas de cada
audiéncia.

Ao navegar pelos oceanos do Google Ads, ele nao se
esquece do aprimoramento continuo. Testes A/B, otimizacoes
constantes e analise meticulosa dos dados sao suas
ferramentas para aprimorar a eficacia de suas campanhas.
Nosso herbi reconhece que o segredo para dominar esse
territorio esta na capacidade de aprender com cada campanha,
adaptando-se rapidamente as mudancas e aproveitando ao
maximo as oportunidades que surgem.

Enquanto avanca por esse territorio repleto de potencial, o
Heroéi do Marketing compreende que o0 Google Ads ndo € apenas
sobre vender, mas sim sobre oferecer solucdes relevantes,
agregar valor a jornada do consumidor e estabelecer conexdes
duradouras com os clientes em potencial.

Com coragem e estratégia, nosso herdi se langca de cabeca
nesse desafio, determinado a conquistar o Pais das Vendas. Ele
sabe que, ao dominar esse territério, expandira sua influéncia
como um verdadeiro Heroi do Marketing, alcancando um publico
mais amplo e elevando sua marca a novos patamares de
sucesso. Assim, ele continua sua jornada, com olhos fixos no
horizonte, pronto para enfrentar os desafios que estao por vir e
colher os frutos dessa ousada aventura no reino do Pais das
Vendas..
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O Encontro com
a Donzela

{

Apoés inumeras batalhas de derrotas e glorias no mundo do
marketing digital, nosso herdi do marketing se depara com uma
revelacdo transcendental: a importancia da Donzela da Loja
Virtual. Cansado das guerras incessantes nos terrenos alugados
das redes sociais, ele compreende que a loja virtual é o epicentro
onde vendas reais acontecem, onde os esforcos convergem
para alcancar resultados tangiveis.

Entre suas experiéncias e derrotas, ele abraca uma
verdade crucial: € melhor vender do que acumular curtidas.
Afinal, likes ndo pagam contas. O treinamento "Marketing Além
do Like" ecoa em sua mente enquanto ele percebe que, embora
as redes sociais tenham seu papel, a loja virtual € o destino final,
onde os visitantes se transformam em clientes.

Dotado de expertise e sabedoria adquiridas em suas

jornadas anteriores, nosso herdi reconhece a importancia de
uma presenca online sélida. Ele edifica uma loja virtual
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impecavel, um ponto de convergéncia onde a jornada de
marketing atinge seu apice, e as conversoes se materializam.

Implementando estratégias de remarketing, ele se torna
astuto na arte de reengajar os visitantes que abandonaram o
carrinho de compras. Com a sutileza do Marketing Além do Like
em mente, ele persiste em lembrar aos clientes em potencial que
ha mais do que simplesmente curtir uma postagem: existe a
oportunidade de transformar interesse em compra.

Nosso herbi reconhece que a loja virtual nao € apenas o
ponto final, mas um novo capitulo. E |4 onde a experiéncia do
cliente se torna crucial, onde a fidelizacdo é selada e onde
relacionamentos duradouros com os clientes se iniciam.

Assim, munido de conhecimento, estratégias refinadas e a
sabedoria do "Marketing Além do Like", nosso herdi chega ao
seu glorioso final ao lado da Donzela da Loja Virtual. Ele encerra
sua jornada deixando um legado de vendas concretizadas e
clientes satisfeitos, reforcando a certeza de que, no mundo do
marketing, vender supera em muito o simples ato de receber
likes.
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A medida que nossa jornada chega ao seu desfecho, é
evidente que o verdadeiro poder no mundo do marketing vai
além das métricas superficiais das redes sociais. A busca
incessante por likes e interacbes € importante, porém, mais
crucial ainda € a conversao dessas interacoes em vendas reais.
Nossa jornada nos ensinou que a Donzela da Loja Virtual é o
destino final, onde os esforgos convergem para gerar resultados
tangiveis, consolidando relacionamentos duradouros e
construindo um negdcio sustentavel.

Se vocé busca mergulhar ainda mais fundo nessa jornada
rumo ao sucesso no marketing digital, convido-o a participar da
mentoria "Marketing Além do Like". Nessa mentoria,
exploraremos estratégias avancadas, técnicas de conversao,
maximizac¢ao do potencial das redes sociais e a valorizagao da
loja virtual como ponto crucial para efetivar vendas. Juntos,
expandiremos seu conhecimento e suas habilidades para além
das métricas de vaidade, transformando interacdes em
resultados concretos.

Além disso, para aqueles que desejam estabelecer uma

presenca solida na Donzela da Loja Virtual, a Agéncia Eden
Digital oferece servicos especializados na criacédo e
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com st 1 mar d-alvo e converta
visitantes em clientes fiéis. Entre €m _ntato coNnosco para
explorar as possibilidades de criar uma loja virtual que seja o
epicentro do seu'sucesso no mundo digital.

A mentoria "Marketing Além do Like" e os servicos de
criacao de loja virtual pela Agéncia Eden Digital sao convites
para transcender as métricas superficiais, concentrando-se no
verdadeiro objetivo do marketing: a conversao de interacdes em
vendas e relacionamentos duradouros com os clientes. Junte-se
a nos nessa jornada rumo ao sucesso no universo do marketing
alémdo like.
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PRULO RALVES)

Especialista em Design, Design para Midias
Sociais, Web-Design e Palestrante, e
também atuando como mentor, tenho uma
soOlida trajetéria desde 2004 nesta area.

Atualmente, estou comprometido em

auxiliar inumeras empresas em trés

continentes diferentes, abrangendo seis
paises, com o propdsito de impulsiona-las a se
destacarem no mercado. Meu objetivo é
contribuir para que alcancem maior

visibilidade e,

consequentemente, ampliem suas
vendas e expandam seus negocios
de forma significativa.

Ao longo do tempo, tive a
oportunidade de
ministrar aulas

para mais de 200 &
alunos e /
conduzir '
diversas
mentorias,
contribuindo assim
para o crescimento e
aprimoramento de
profissionais e
empreendedores.
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+ informacbes

62 98446.8569



